
 

 

 

 

 

 

Комиссионные выплаты за привлечение клиентов в индивидуальное управление 

портфелем финансовых инструментов в АО «Rietumu  Asset Management» ОУВ:   

 
 

Структура выплаты 

комиссий 

 

Размещение портфеля 

финансовых 

инструментов в 

управление 

100% от уплаченной клиентом Комиссии за формирование 

индивидуального портфеля финансовых инструментов 

(единоразовая комиссионная выплата в момент размещения 

портфеля финансовых инструментов в управление) 

Индивидуальное 

управление портфелем 

финансовых 

инструментов 

10% от уплаченной клиентом Комиссии за управление портфелем 

финансовых инструментов (рассчитывается и выплачивается один 

раз в месяц, если портфель финансовых инструментов клиента 

находится в управлении)  

 

 

 

 

 

 

 

Комиссионные выплаты за привлечение клиентов для приобретения инвестиционных 

фондов, которыми управляет АО «Rietumu  Asset Management» ОУВ:   

 

 

Название % от стоимости 

доли субфонда 

Rietumu Asset Management Fund - Fixed Income Investment Grade USD 0.20 % 

Rietumu Asset Management Fund - Fixed Income High Yield USD 0.35 % 

 
 

 

 

 

 

ВАЖНАЯ ИНФОРМАЦИЯ 
Основными задачами АО «RIETUMU ASSET MANAGEMENT» ОУВ (далее Общество) являются поддержание 

высокой добавочной стоимости услуг и выстраивание долгосрочного сотрудничества с клиентом. Для реализации 

этой задачи Общество заключает партнерские соглашения с сторонними организациями. которые:  

 

- обеспечивают доступ к широкому разнообразию инвестиционных продуктов, и услуг, полноценно отвечающих 

целям и интересам клиентов Общества 

- регулярно и последовательно предоставляют информацию о соответствии услуги легитимному и финансовому 

статусу клиента 

- обеспечивают нематериальную интеллектуальную поддержку (в форме выявления объективной степени 

удовлетворенности клиента качеством услуг) для оптимизации сервиса в интересах клиента Общества 

- выполняют роль стабильного канала непрерывной обратной связи с клиентом, что, учитывая специфику отрасли 

управления частным капиталом, а также специфику предоставляемых Обществом услуг, является первостепенным 

фактором для сохранения и улучшения клиентского сервиса 


